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El contacto con la mar,
su principal atractivo

FIRMA

Si eres un amante del mar y ade-
mas tienes los conocimientos y
titulaciones federativas corres-
pondientes en vela, piragiiismo,
remo u otras actividades suba-
cuaticas, ésta es tu oportunidad
de negocio.

La practica de deportes nauticos
es cada vez mas popular, acce-
diendo a él amplios sectores de
la poblacién. Elsector de la nau-
tica deportiva y de recreo esta
compuesto por un amplio con-
junto de actividades relaciona-
das con la practica de la navega-
cién, comprendiendo un entra-
mado de distintos subsectores
que van desde la fabricacién y la
compraventa de embarcaciones,
los puertos deportivos, el alqui-
ler de barcos, el mantenimiento
de las embarcaciones, la comer-
cializacion de multitud de acce-
sorios necesarios para la practi-
ca de deportes nauticos, y las
escuelas de vela.

Ademas, en nuestro caso, gracias
a la longitud de litoral que dis-
ponemos y a la aficion por este
tipo de actividades, las escuelas
de actividades nauticas se pre-
sentan como un negocio de gran
potencial.

Los inicios
Si nos estamos planteando la cre-
acion de una escuela de activi-
dades nauticas como idea de
negocio, tenemos que tener cla-
ro qué modalidad nos interesa
mas. La eleccién de la modali-
dad la debemos hacer en funcion
de nuestros conocimientos y afi-
ciones, pues se trata de un nego-
cio muy enfocado a los amantes
del mar.
Existen dos tipos de negocio den-
tro del sector:
1.- Ensefnanza en diversas prac-
ticas nauticas y acuaticas,
siendo las mas habituales la

La vela es una de las actividades con mayor éxito en las escuelas nduticas

vela, el submarinismo, el
esqui acuatico, la moto nau-
tica, el remo y el piragiiismo.

2.- Lo que se conoce como “aca-
demia nautica”, donde se
imparten cursos de formacion
para obtener las diferentes
titulaciones nautico-deporti-
vas como son patréon para
navegacion basica, patron de
recreo, patron de yate y capi-
tan de yate.

Para los yates y embarcaciones

mayores de recreo, debemos con-
tar con una titulacién homolo-
gada y expedida por las autori-
dades competentes.

Como sucede en todos los nego-
cios, el puablico objetivo al que
nos dirijamos definira la estra-
tegia de promocion que debamos
de utilizar.

Si nuestro servicio se dirige al
publico residente los medios mas
utilizados y que mejores resul-
tados dan son los catalogos, la

Maxima seguridad, minimo

riesgo. Se debe garantizar la
seguridad de nuestra clientela sin
escatimar recursos. En este senti-
do, la propia administracion ya exi-
ge cumplir con medidas estrictas
de seqguridad para dar la autoriza-
cion. Pero cualquier precaucién es
poca cuando se trata del mar.

Ideas y claves de éxito

Negocio paralelo. Se pueden

llegar a acuerdos con otros
negocios que se dediquen a la ven-
ta de accesorios y material nduti-
co 0 a la reparacién de embarca-
ciones. La unién hace la fuerza.

Captar al turista nautico. Se
puede llegar hasta él a través

de los guias de los hoteles y de las
empresas que organizan eventos
y actividades a través de Internet.
Es muy interesante para la pro-
yeccion del negocio desarrollar
webs con contenidos basados en
la ndutica, informacién de cursos,
chats, informacién meteoroldgica,
links de interés, etc.

inclusion en guias tematicas, el
buzoneo y sobre todo, estar estre-
chamente conectados con la fede-
racion deportiva. Para captar al
turista, lo mas aconsejable seran
los acuerdos comerciales con
hoteles, operadores de viaje, gui-
as turisticos y empresas organi-
zadoras de turismo de incenti-
VoS, convenciones y congresos.

Locales

El emplazamiento de nuestra
empresa estara en funcion del tipo
de negocio por el que optemos. Lo
mas habitual es que nos ubique-
mos en los puertos nauticos o en
las playas, para lo cual necesita-
remos autorizacion especifica del
Ayuntamiento, de Comandancia
de Costas y, en algunos casos, de
Capitania Maritima.

Es importante que nuestro local
cuente con un pequeno despacho
equipado para poder administrar
y gestionar todas las actividades.
Ademas, el local debera ser lo sufi-
cientemente amplio para que nos
permita guardar las canoas, pira-
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Negocio: Ensefianza de practicas
deportivas nduticas y acudticas.
Sector: Servicios.

Requisitos administrativos
generales: Licencia de activida-
des e instalaciones, CIF y alta en
el censo, altaen el IAEy en IVA 0
IRPF, legalizacion de libros, ins-
cripcion en Seguridad Social, ins-
cripcién de patentes, marcas e
inmuebles.

p Personal minimo: por cada una
de las modalidades de préctica
ndutico-deportiva, debemos con-
tar con monitores titulados por la
federacién correspondiente.
Superficie: Local a pie de puerto
deportivo.

Formacion Minima: Monitores
deportivos avalados por la fede-
racién respectiva.

Webs de interés:
www.fvpiraguismo.org
www.euskalnet.net/semark/indice.
html

www.ehif-fvas.org

www.rfev.es

www.atodavela.com
www.fondear.com

guas, o cualquier otro elemento
necesario para impartir la for-
macion.

Equipamiento y plantilla

Resulta bastante complejo reali-
zar una aproximacion en cuanto
al equipamiento necesario. Pri-
mero teneos que definir el tipo de
servicio que vamos a ofrecer. No
obstante, es conveniente que opte-
mos por mas de una actividad
nautica. En este sentido, podemos
comenzar con motos acuaticas,
chalecos salvavidas, piraguas y
trajes de neopreno, bombonas,
gafas y aletas para las clases de
submarinismo.
Por otro lado, también tenemos
que tener previsto una cantidad
de dinero para el mobiliario y el
equipamiento de la oficina (fax,
ordenador, teléfono).
Si finalmente nos centramos en
la ensefianza de diversas modali-
dades de practica nautico-depor-
tiva, debemos contar con monito-
res titulados por la federacion
correspondiente.
- Federacion Vasca de Vela
- Federacion Vasca de piragliismo
- Federacion Vasca de remo
- Federacion Vasca de actividades
subacuaticas.
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* En las agencias
asociadas a GARAPEN se
ofrecen servicios integra-
les de orientacion y apo-
yo al autoempleo.

GARAPEN
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www.garapen.net

En la pagina de Autoempleo
de Lanbide se ofrece una
informacién Util y necesaria
para la constitucion de la
empresa.

www.lanbide.net




